
INFORMAZIONI PERSONALI  
 
 

Nome  
Nato a  

SILVANO STEFANINI  

Como 08.07.1969 

Indirizzo  VIA NOSEDA 4 22012 CERNOBBIO – CO  

Telefono 
Cellulare  

Tel. 031-341938            cell. 
342.7948135  

E-mail  Silvano.stefanini@rossiclima .com   

 
 
 
 
Esperienza 
professionale  
 
 

Partendo dalla mia formazione scolastica come perito ind. Eletriche ed elettroniche nella 
mia attività lavorativa ho sempre cercato di coniugare le mie conoscenze tecniche con 
l’attitudine commerciale .  
Dopo alcuni anni di esperienze lavorative in settori elettrici, ho avuto la possibilità di creare 
un centro di assistenza per prodotti di riscaldamento e climatizzazione sia domestico che 
industriale .  Ho perciò potuto apprendere ancor prima da tecnico che da commerciale le 
caratteristiche e i funzionamenti dei prodotti che poi avrei venduto .  
 
Nel proseguo della mia esperienza rilevante importanza hanno avuto l’aspetto di gestione 
tecnica oltre che commerciale per alcune aziende e la mia evoluzione anche sotto 
l’aspetto formativo .  
 
Di seguito le mie esperienze formative :  
 
 
 • Date (da – a)  Luglio 2012 ad oggi : Resp. delle vendite  
• Nome e indirizzo del datore di lavoro  
• Tipo di azienda o settore  Agenzia plurimandatario ( 9 fra addetti e 

collaboratori ) con delega di agenzia generale 
per alcuni marchi  

• Tipo di impiego  Contratto a tempo indeterminato  
• Principali mansioni e responsabilità  resp. dei brand come agenzia generale, 

implementazione e formazione della rete 
vendita, gestione budget, agenti e servizi di 
assistenza per i territori seguiti come agenzia 
generale  

 
 • Date (da – a)  Agosto 2009 al Luglio 2012 : Direttore vendite  
• Nome e indirizzo del datore di lavoro  Cmt srl  
• Tipo di azienda o settore  Azienda produttrice e di commercializzazione di 

macchine per riscaldamento e climatizzazione  
• Tipo di impiego  Contratto a tempo indeterminato  
• Principali mansioni e responsabilità  resp. Commerciale mercato italiano, 

implementazione e formazione della rete vendita, 
gestione budget e clienti direzionali. Referente di 
sviluppo e relazione per i prodotti Assorbitori e 
pompe di calore  
 
 

mailto:Silvano.stefanini@rossiclima


• Date (da – a)  Aprile 2007 a Agosto 2009 : Area manager / resp. 
Commerciale  

• Nome e indirizzo del datore di lavoro  NST s.p.a.  
• Tipo di azienda o settore  Azienda di produzione e commercializzazione di 

prodotti e sistemi termoidraulici  
• Tipo di impiego  Contratto ENASARCO con fisso + provvigioni  
• Principali mansioni e responsabilità  Area manager / resp. Commerciale area Piemonte- 

Lombardia-Trentino e supporto agli agenti di Emilia, 
Friuli e Marche per i prodotti della gamma Pompe di 
calore e Cogenerazione  
Formazione della nuova rete vendita e gestione 
budget e clienti direzionali  

 

 

• Date (da – a)  2002-2007  
• Nome e indirizzo del datore di lavoro  Agente plurimandatario (80 % del fatturato con 

ECOFLAM-ELCO gruppo Merloni)  
Altre agenzie avute (BRUGG, COMEX, AGIS)  

• Tipo di azienda o settore  settore termoidraulico  
• Tipo di impiego  Contratto ENASARCO  
• Principali mansioni e responsabilità  agente di commercio ed in seguito supporto tecnico 

in appoggio al service interno per l’area Lombardia-
Piemonte  

• Date (da – a)  1997-2002  
• Nome e indirizzo del datore di lavoro  C.S.T. srl via Milano Erba Co (di cui ero socio 

fondatore )  
• Tipo di azienda o settore  Centro assistenza tecnica settore termoidraulico  
• Tipo di impiego  resp. Commerciale e socio titolare  
• Principali mansioni e responsabilità  Resp commerciale con l’acquisizione del marchio 

ECOFLAM in vendita, gestione risorse umane (n. 5 
dipendenti), redazione preventivi e gestioni contratti 
di fornitura service, gestione fornitori/marchi trattati 
ECOFLAM, BROTJE, YORK, TECNOCLIMA , BLUE 
BOX,  

 


